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LOS CREDITOS RAPIDOS, AFECTADOS POR LA CRISIS

Las financieras estudian
convertirse en bancos

De esta forma, podrfan acudir al Fondo de
Activos para frenar la caida de un negocio
escaso de liquidez y con la morosidad al alza

Otra opcidn es transformarse en sociedades
mercantiles, pero no estarian bajo supervisién

José M. Camarero

*fienen problemas de liquidez
y morosidad y pricticamente
no les queda margen de ma-
niobra: convertirse en bancos
comerciales. Las entidades fi-
nancieras de crédito (las com-
pafifas que han venido conce-
diendo préstamos ripidos y
faciles, por Internet, teléfono
y sin apenas burocracia) pue-
den seguir el camino de grupos
como American Express, para
beneficiarse de los planes de
rascate gubernamentales.

Después de recibir un «no»
rotundo del Ministeric de Eco-
nomia, ante su peticién de par-
ticipar directamnente en las su-
bastas del Fondo de Activos
para bancos y cajas, s6lo les
queda la opcién de convertirse
en bancos comerciales para
seguir funcionande.

As{ lo estiman fuentes del
sector, agrupadas en la Asocia-
cién Nacional de Entidades Fi-
nancieras de Crédito (Asnef),
quienes consideran que serdn
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Los créditos para
coches, a la baja

Fueron los impulsores

de este modelo, y ahora,

los que mds sufren las

consecuencias de su

calda. Las financieras

de las propias casas de

automdviles (Ford o PSA,

entre otras) han visto

cémo han descendido las
#.cifras de préstamos para
coches, una modalidad
que supone un tercio dej
negocio del consumo.
Seg(in datos de Asnef,
en el primer semestre
de 2008 los créditos para
vehiculos nuevos han
cafdo casi un 16%; mas de
un 7,3% para los usados y
casi un 28% en el caso de
los vehiculos comerciales.
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las entidades con mayor capi-
talizacién «las que logren con-
vertirse en nuevos bancos» y
acceder al rescate,

Demasiados costes

«El problema para otras mu-
chas», admiten en Asnef, «es
que en Espafia hay un modelo
muy garantista que conlleva
altos costes para los bancos,
y no pueden ser asumidos por
todos», Las financieras que no
se conviertan no tendran acce-
so al fondo, pero tampoco a
otras ayudas, como las que se
ofrecen con el Plan VIVE para
automéviles o los préstamos
que concede el Instituto de
Crédito Oficial (I1CO).

Por ello, una buena parte
no tendrd mds remedio que
convertirse en sociedades mer-
cantiles (anénimas o limira-
das). El «problema» de estas
futuras compafifas es que no
se encontraran bajo el para-
guas de laregulacién, nidela
supervision oficial, al no ser
consideradas entidades finan-
cieras, Algo que, ajuicio de los
responsables de Asnef, «perju-
dicara al ciudadano», porque
precisamente ahora es cuando
el cliente intenta obtener mas
garantias con su bance.

Arrastrados sin el consumo
La situaci6n de estas entidades
se ha venido deteriorando en
los tiltimos meses, como con-
secuencia de la crisis. Los cré-
ditos al consumo, esos que se
obtenian en pocas horas o en
los que apenas se pedia tra-
mitacién, estdn a la baja. Se
trataba de un modelo dema-
siado idilico como para que las
entidades que comercializaban
estos productos no se vieran
afectadas por la crisis.
Durante el primer semes-
tre de 2008, la financiacién
de bienes de consumo ha caf-
do un 7,3%, segtin Asnef. El
descenso ha sido muy acusado
en los préstamos personales,
cuya cuantfa ha caido un tercio

con respecto al mismo periodo
de 2007.

Uno de los grandes proble-
mas ha sido que se han ofre-
cido créditos para cualquier
tipo de compra a unos tipos de
interés que, de media, rondan
el 10%, pero que en algunos
casos han llegado al 24%.

«Era una financiacién pen-
sada para duraciones cortas,
pero calculada para periodos
de reembolso mas préximos a
los del sector inmobiliario», se-
gin explica Julien Boyer, pre-
sidente de Solventia, compafifa
dedicada a la externalizacién
de procesos de crédite.

El usuario se habia percata-
do de la facilidad al obtener un
crédito de este tipo, una préic-
tica «que se ha vulgarizadon,
indica Julien Boyer. «Parecia
ya una cosa natural ir a pedir
un préstamo» para cualquier
cosa. De hecho, Espafia se ha
situado entre los cuatro pai-
ses de la Unién Europea con
mas crédito rapido al consu-
mo. Hace 15 afios, ocupaba
la dltima posicién.

Existen dos factores que han
influido tanto en el ripido cre-
cimiento de este modelo, como
en su caida: una buena parte
de la actividad se ha generado
gracias a la captacién masiva
que han hecho las entidades; y
se ha realizado una mala utili-
zacibn de productos como las
tarjetas por parte de los usua-
rios, «que se han dejado llevar
por la bonanza y han buscado
un crédito facil en forma de
tarjeta, cuando no es ése el
objetivo de estos productos»,
afirma Julien Boyer.
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CRECEN LOS TIPOS DE INTERES
DE LOS PRESTAMOS AL CONSUMO
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A pesar de que el mercado
de la liquidez se encuentra
practicamente paralizado,
algunas compaiiias del
sector financiero siguen
aumentando la concesién
de créditos. Por ejemplo,
Cofidis aumenté mas de un
40% la concesion de crédi-
tos a sus clientes durante
2007, al llegar a los 748
millones de enros. Otras

Agobios instantaneos
resueltos a precio de oro

entidades del sector tam-
bién se muestran bastante
dinamicas, al seguit regis-
trando crecimientos de dos
digitos.

El «secreto» de este di-
namismo ante un mercado

financiero tan cerrado, se -

centra, segtin fuentes del
sector, en que las condi-
ciones de concesion de
préstamos se mantienen
invariables. Las campafias

. de publicidad siguen sien-

do muy agresivas y apenas
se piden condiciones, algo
que viene muy bien a fami-
lias y auténomos en mo-
mentos de apuro.

Eso si, a cambio, tienen
que pagar un alto precio
por esos préstamos instan-
tdneos, y ahi es donde se
encuentra la explicacion
de que estas entidades fi-
nancieras mantengan el
ritmo. Por ejemplo, al for-
malizar un crédito cobran
a los clientes un 3% del
importe que soliciten. Ade-
mas, los intereses superan,
dependiendo del plazo, el
20% de lo que se paga.



